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Foi um processo quase natural. A �rea do turismo sempre me
fascinou e por isso decidi aliar esse interesse ao neg�cio da
minha fam�lia, os vinhos Quinta do Lagar Novo. Foi assim que
nasceu a ��������	�
.
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Estou a desenvolver um projeto/plano de neg�cios para me
candidatar a esses apoios.
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A ��������	�
 nasce de uma conversa com os meus pais, � lareira,
numa altura em que ainda pouco se falava de enoturismo em
Portugal. Desde ent�o comecei a desenvolver a ideia, os tours,
a marca (��������	�
 ou estrada de vinhas tal como vejo a minha
regi�o).
Senti que era �urgente�, as quintas mudarem a sua filosofia
conservadora e abrirem os port�es das suas vinhas e adegas.
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As Quintas! Ao in�cio foram poucas as que mostraram abertura
para �abrir as portas�.
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No in�cio, quando comecei a imaginar os ��	��, uma coisa sabia:
queria que a ��������	�
 marcasse a diferen�a. Os ��	�� s�o todos
feitos por mim, no terreno. Acredito que com a minha experi�ncia
na �rea das vinhas e vinhos o passeio fica mais completo. Al�m
disso, temos passeios exclusivos, personalizados, de forma a ir
ao encontro do que cada cliente pretende.
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O enoturismo � a principal, mas abordamos tamb�m a vertente
cultural e gastron�mica. Gostamos que os turistas provem a
cozinha local. Al�m disso fazemos atividades para empresas ou
outros grupos privados sempre com a vertente v�nica como
ponto central.
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Tentamos dinamizar o mais poss�vel os nossos tours. N�o h� um
tour igual ao outro, temos pacotes para todos os gostos. Desde
o ���
�����para aquele que agora est� a dar os �primeiros passos�
no mundo do vinho, at� a pacotes mais espec�ficos para os
chamados en�filos e ��

����
	��.

���"�
�
��������	�
�� �
� #
�	�
!��
	�
"�"���
��
�����
�	 �.
�� 
 �� #������
 �����
��
 �
 ��	�
��4 ���.
 !��
 ��#�
 "�
#�
��
��	
"�	��������
��	��
5 6���%
Para tornar os tours mais atrativos, achei que era necess�rio
completar as degusta��es de vinhos com boa gastronomia. Por
isso, trabalho com v�rios restaurantes onde sei que a qualidade

� garantida. No que diz respeito � vertente cultural, fazemos
uma passagem pelas vilas de Sintra, Ericeira, �bidos e Alenquer,
dependendo sempre das quintas a visitar.
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Sem d�vida alguma! � uma grande vantagem estar a apenas 30
minutos da capital, onde aterra a maior parte dos turistas que
entra em Portugal. Esta proximidade � tamb�m uma vantagem
no sentido em que rapidamente o nosso cliente est� num
ambiente diferente da cidade, um ambiente relaxante, por entre
vinhas e vinhos.
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Quase na totalidade estrangeiros, muitos americanos.
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Tenho sentido uma evolu��o na empresa, at� mesmo nos tours,
mais bem organizados, mas ainda est� um pouco longe do que
pretendo. Gostaria que a ��������	�
, fosse uma refer�ncia na
regi�o Oeste!
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Acho que qualquer pessoa que inicia o seu pr�prio neg�cio,
ambiciona v�-lo crescer e eu n�o sou diferente. Gostava que a
������ ��	�
, a m�dio prazo, crescesse para outras regi�es
vitivin�colas do Pa�s, como por exemplo, o Alentejo, os Vinhos
Verdes, o Douro, D�o e at� mesmo a Bairrada com os seus
espumantes.
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Acima de tudo fazem falta maiores incentivos para conseguirmos
fazer face aos custos de produ��o, para que sejamos mais
competitivos. Outra das dificuldades passa pela burocracia, que
atrasa alguns processos.
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Precisam de paix�o, ambi��o e persist�ncia. Se formos
profissionais e tivermos uma oferta atraente e diferenciada, o
sucesso estar� mais pr�ximo!
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Com os olhos postos no futuro, a Associa��o dos Jovens Agricultores de Portugal continua a promover a forma��o
profissional dos empres�rios agr�colas, com o objetivo de estimular e melhorar o seu desempenho profissional e o
cumprimento de todas as normas em vigor.

Nesse sentido e com o intuito de potenciar a qualifica��o dos recursos humanos, a aquisi��o de novos conhecimentos
e t�cnicas, tal como novas atitudes e comportamentos, a AJAP fomenta anualmente a realiza��o de um amplo leque
de a��es de forma��o profissional um pouco por todo o pa�s, com vista a dinamizar o espa�o agr�cola e rural em franca
expans�o.

Neste �mbito e no seguimento da parceria entre a AJAP e a Caixa de Cr�dito Agr�cola do Vale do D�o e Alto Vouga,
foram entregues no m�s de dezembro os primeiros certificados consequentes do curso de forma��o de aplica��o de
produtos fitofarmac�uticos, a mais de uma dezena de formandos.

Na cerim�nia, que decorreu na ag�ncia de Penalva do Castelo, esteve presente Lu�s Albuquerque, respons�vel por esta
ag�ncia, Firmino Cordeiro, Diretor-Geral da AJAP, V�tor Gomes e Jo�o Coelho, Presidente e Administrador Executivo
da Caixa de Cr�dito Agr�cola do Vale do D�o e Alto Vouga, e El�sio Pais, t�cnico respons�vel pela forma��o.

Uma iniciativa bem-sucedida, que deixou cimentada a promessa de realizar novas forma��es e outras a��es de divulga��o
relacionadas com a �rea da agricultura, em 2016.




